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                                 ตอนที่ 2 (จบ) :แนวทางการนําเอสโครว ์-Escrow  (การดูแลผลประโยชนข์องคู่สัญญา) 

                         มาใช้ในการซือ้-ขายทุเรียนแบบเหมาสวนควํ่าหนามด้วยการประมูลล่วงหน้าแบบออนไลน ์

                                                                                                                     ณรงค ์คงมาก** 

                    “ผูเ้ขียน”** ในนามบริษัท วิสาหกิจเพ่ือสงัคมเกษตรกรลุ่มนํา้แปากพนงั จาํกดั ( บ.SE ปากพนงั) 

ซึ่งเป็นกิจการเพ่ือสงัคมดา้นการส่งเสริมเกษตรอินทรียแ์บบ PGS  ( การรบัรองมาตรฐานเกษตรอินทรีย์

แบบมีส่วนรว่ม)  การส่งเสริมและพฒันาระบบงานหลงัรา้นของฟารม์เกษตรกร ( ERP-Enterprise 

Resource Planning ) ดว้ยแพลตฟอรม์  www.konnthai.com    การใชแ้อปฯประมลูสินคา้เกษตรล่วงหนา้ 

@ant-online  ไดท้ั่วโลก และการตลาดเกษตรสุขภาพแบบออฟไลน ์“โครงการ กิน เปลี่ยน เมอืง” (นาํ

รอ่ง โดยการเชื่อมโยงตลาดสินคา้เกษตรระหว่างเครือข่ายองก์รชมุชนในขบวนงานของ สถาบนัพฒันา

องคก์รชมุชน ( พอช.) สภาเกษตรกรแห่งชาติ  ระหว่างจงัหวดัภเูก็ต  ชยัภมูิ  พทัลงุ และนครศรีธรรมราช)   

และรว่มบริหารแพลตฟอรม์  www.ตลาดนดัองคก์รชทุมุชน.com ของ พอช.และขบวนองคก์รชมุชน 

      สาํหรบัประเด็นงาน “เอสโครว”์ ( กฎหมายการดแูลผลประโยชนข์องคู่สญัญา)  เป็นประสบการณใ์หม่

ของ บ.SE ปากพนัง ท่ีดาํเนินการศึกษาร่วมกบั พอช.  การจัดตัง้ทีม Durian Sourcing Team (DST) ของ

กลุ่มชาวสวน นักวิชาการ  “ล้ง”ท่ีรบั OEM ทุเรียนส่งออก   และนักจัดการตลาดชุมชนดา้นไมผ้ล  ทาํให้ 

“ผูเ้ขียน” ไดม้ีโอกาสเรียนรูเ้ร่ือง เอสโครว ์จาก สาํนักงานเศรษฐกิจการคลัง กระทรวงการคลัง ผ่านการ

ประสานงานของ พอช. ตัง้แต่กลางเดือนตลุาคม 2567   จนถึง 6 พฤศจิกายน 2567   

        ในระยะเวลา 1 เดือนเศษ  “ผูเ้ขียน” ไดร้ว่มงานกบันกัวิชาการดา้นไมผ้ลและทเุรียน คือ รศ.ดร.สมพร 

ณ นคร  การพบผูป้ระกอบการ “ลง้” OEM ทเุรียนส่งออกหลายท่าน  การไปเยี่ยมชมสวนทุเรียนประมาณ 

10 แปลง  และได้เข้าฟังการบรรยายของ “สนธิรัตน์ สนธิจิรวงศ”์ อดีตรัฐมนตรีกระทรวงพาณิชย์  ท่ี

อาํเภอหลังสวน  ร่วมประชมุออนไลนแ์ละหารือกัน  ดา้นการบริหารจดัการทุเรียนไทย ท่ีกาํลังเพ่ิมปริมาณ

พืน้ท่ีปลูก และใหผ้ลผลิต มากกว่า 1 ลา้นตัน ดว้ยมูลค่าส่งออก 1.5 แสนลา้นบาท ในปี 2566 และน่าจะ

เพ่ิมขึน้ปีละ 7-10%   ตัง้แต่ปี พ.ศ.2567 “ทุเรียน” จึงเป็นสินคา้มูลค่าสูง และส่งผลกระทบต่อเกษตรกร

จํานวนมาก  หากวงการทุเรียน หรือ ระบบนิเวศเศรษฐกิจทุเรียน ( Durian Eco System )  ขาด

ประสิทธิภาพดา้นการผลิต การแปรรูป การตลาดและราคา  ผูป้ระกอบการไม่นาํนวัตกรรมดา้นการบริหาร

จัดการทุเรียนตลอดห่วงโซ่อุปทานมาใช้   บริหารให้ทุกข้อต่อในห่วงโซ่มีปฏิสัมพันธ์ด้วย “ คุณภาพ 

คุณธรรม และย่ังยืน”  ปล่อยให้ “ทุนต่างชาติ” เข้ามาผูกขาดระบบการผลิต  การแปรรูป   การขนส่ง  
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การตลาด  จนขาดภาวะสมดุลอย่างท่ีกาํลังเกิดขึน้ในขณะนี ้ ( ทุนต่างชาติบริหารแบบ 0 เหรียญ )  

อนาคตของทเุรียนไทย จะกา้วไปในทิศทางของ “ความเสี่ยง” ไม่มีเสถียรภาพดา้นการตลาดและราคา 

        7  ข้อที่ค้นพบในการศึกษาวงการทุเรียน โดย บ.SE ปากพนังและทีมงาน DST ( Durian 

Sourcing Team )   ( 7 ตุลาคม – 6 พฤศจิกายน 2567 ) 

    1.ชาวสวนทุเรียนลงทุนด้วยแรงจูงใจจากรายไดไ้ร่ละ 1 กิโลกรัม (นํา้หนกัเงินธนบตัรใบละ 1,000  

1ลา้นบาทหนกัราว 1 กิโลกรม)  ส่วนใหญ่ชาวสวนทเุรียนทัง้หนา้เก่าและใหม่ เป็นผูม้ีฐานะเศรษฐกิจดี (เงิน

เองและเงินกู)้   รายเก่า มือเก๋า ทาํทเุรียนทวายในจงัหวดันครศรีธรรมราช มีรายไดปี้ละมากกว่า  5-10 ลา้น

บาทต่อปี  สาํนกังานสรรพากรตรวจพบเพราะยอดเงินหมนุเวียนในบญัชีสงูผิดปกติ  เดินทางไปพบถึงบา้น  

หลายราย ส่วนชาวสวนหนา้ใหม่ ตอ้งมีทุนมากพอในการลงทุนและจ่ายค่าดูแลบาํรุงรกัษาสวน แบบ “ไม่

อ้ัน” เร่ืองทุน  บางรายมีทุนแต่ขาดความรู้  ใช้บริการของเซลล์แมนขายปัจจัยการผลิต  ทุเรียน จึง

เปรียบเสมือน “บุษบา” และ “วิถีผีตองเหลือง”  ไปในเวลาเดียวกัน ( ผู้ค้าเข้าสู่การตลาดทุเรียนแบบ

ผีตองเหลือง ) 

   2. นักส่งเสริมการปลูกทุเรียนคือเซลลแ์มนจากบริษัทขายเคมีภัณฑ ์ไม่ใช่นักส่งเสริมการเกษตร

ของรัฐหรือสถาบันวิชาการ  ในวงการทเุรียน  มีการเรียนรูส้งูมากของบรรดาชาวสวน ผ่านกลไกช่องทาง

โซเชียลมีเดียจาํนวนมาก มีเหล่านัก “เซเลป” หรือผูเ้ชี่ยวชาญดา้นทุเรียนเอกชนจาํนวนมาก เชี่ยวชาญ

ดา้นเทคนิคการปลูก การดแูล บาํรุงรกัษา  สวนอย่างดี แต่จบดว้ย “ การขายผลิตภัณฑข์องตนเอง”  ซึ่ง

เกษตรกรชาวสวนทุเรียนมือเก๋า ประสบการณท์าํสวนทุเรียนมานานกว่า 10 ปี ใหค้วามเห็นว่า “ ปุ๋ ยเคมี

และสารเคมี อาหารพืช  แต่ละยี่ห้อ ดีจริง ตามท่ีเซเลป โมษณาเชียร ์(สินค้าท่ีผ่านการรับรองของกรม

วิชาการเกษตรทกุยี่หอ้)  แต่บางครัง้เชียรใ์หใ้ชถ้ี่เกินความจาํเป็น และหลายแบรนด ์มีราคาสงูเกินจริง  หาก

ชาวสวนมีพื ้นฐานทางวิทยาศาสตร์การเกษตรแน่น  จะรู ้วิธีการใช้ปัจจัยการผลิตท่ีถูกต้อง  ยึดหลัก

วิทยาศาสตรแ์ละเขา้ใจประสิทธิภาพของสารตาม “”ชื่อสามัญของสาร”นั้นๆ  และเลือกใชอ้ย่างถูกตอ้ง

ตามชนิด ถูกวิธีทางวิชาการ   แทนการติดยึด “ชื่อการค้า ชื่อแบรนด”์ ชาวสวนก็สามารถเลือกใช้สาร

อย่างถกูตอ้งและประหยดั  ปลอดภยักบัตน้ทเุรียน และปลอดภยัต่อผูใ้ช ้ผูบ้ริโภค  และส่ิงแวดลอ้ม ดว้ย 

   3. ปฏิทินการดูแลสวนแบบ  6 (ใบ 6 เดือน) – 2 ( ดอก 2 เดือน) – 4  (ผล 4 เดือน)  นกัวิชาการ

ดา้นไมผ้ล ยืนยันว่า “วงจรปฏิทิน 6-2-4” เป็นความรูจ้าํเป็นพืน้ฐานท่ีชาวสวนตอ้งเขา้ใจและเรียนรู ้ ตอ้ง

ทราบปริมาณ ความตอ้งการ ปุ๋ ย (เคมีและอินทรีย)์ สตูรต่างๆ บาํรุงใบใหค้รบ 3 ชดุยอด  จากนัน้เขา้สู่ระยะ

ติดดอก ( ช่วงนีม้ีความสาํคัญมากๆ  ชาวสวนยุคใหม่ใช ้“การทําสารแพคโคลบิวทราโซล” เพ่ือบังคับ

และชักนาํใหพื้ชออกดอกพรอ้มๆกัน  ( ทัง้ทุเรียนในฤดูและนอกฤดู)  ทุเรียนท่ีติดดอกมาก มีโอกาสในการ
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แต่งดอก  (ปัดดอก) และเลือกใหติ้ดผลท่ีมีรูปทรงสวย (เกรด AB สงู) ไดม้ากกว่าทเุรียนท่ีติดดอกนอ้ย  เมื่อ

เขา้สู่ระยะติดผล  ชาวสวนตอ้งตัดแต่งผลออก ใหเ้หลือผลท่ีมีรูปทรงสวย และจาํนวนผลท่ีเหมาะสมในแต่

ละกิ่ง  พรอ้มทัง้การทาํทุเรียนแบบ “หนามหยี”  คุณภาพเนือ้รสชาตทุเรียนหมอนทองหนามหยี จะอร่อย

กว่า “หนามใหญ่”  

   4.ทุเรียนทวาย ทําได้ รวยแน่ แต่ต้องมีฝีมือ  ชาวสวนทุเรียนทวายในพืน้ท่ีจังหวัดนครศรีธรรมราช 

ในอาํเภอนบพิตาํ สิชล  ท่าศาลา ฉวาง พิปนู เล่าใหฟั้งว่า “ หลกัปฏิบติัของทเุรียนทวาย ตอ้งใชก้ารทาํสาร

แพคโคลฯชักนาํให้ออกดอก เท่านั้น เพ่ือให้ทุเรียนออกนอกฤดู นอกจากการทาํสารฯแล้ว ปัจจัยด้าน

ภมูิอากาศ สภาวะฝนทิง้ช่วง ใหเ้หมาะสมกบัการเตรียมใบใหอ้อกดอก มีผลมาก หากฉีดพ่นทาํสารแลว้ ฝน

ตกแบบ “ผิดคาด” จะไม่ติดดอก  ตอ้งทาํสารใหม่อีก บางสวนทาํหลายครัง้  ความสาํเร็จของทุเรียนทวาย

ขึน้กับสภาพภูมิอากาศ  สภาพดิน และระบบเขตกรรมดว้ย  เช่น อาํเภอชะอวด เป็นแหล่งปลูกใหม่ ทีมี

สภาพภูมิอากาศเอกลักษณ ์บังคับทาํเงาะและมงัคุดนอกฤดูไดโ้ดยไม่ตอ้งทาํสารแพคโคลฯ  ขณะนี ้มีนัก

ลงทุนจากนอกพืน้ท่ี มาเช่าท่ีดินในอาํเภอชะอวด ทาํสวนทุเรียนทวาย ใชค้วามไดเ้ปรียบของภูมิอากาศใน

พืน้ท่ี ทาํสวนทเุรียนทวายแบบยกรอ่ง ในท่ี”ดอน” ( Up Land ) ไดผ้ลทวายติดต่อกนัมา 3 ปีแลว้  สนนราคา

ทุเรียนทวายท่ีเก็บเกี่ยวในช่วงเดือนพฤศจิกายน - ธันวาคม - มกราคม ในพืน้ท่ีจังหวัดนครศรีธรรมราช  

เฉล่ียอยู่ท่ี 180-250 บาท ต่อกิโลกรมั  การทาํทุเรียนทวาย  1 ไร่ๆละ 22 ตน้ โอกาสไดไ้ร่ละ 1 ลา้นบาท มี

ความเป็นไปไดส้งู 

     5. การใช้ปุ๋ ยเคมี และสารเคมีในทุเรียน หนึ่งในความเสี่ยงที่ทุกฝ่ายต้องตระหนัก  การใชปุ้๋ ย

และสารเคมีแบบ “ไม่อัน้ (แลว้แต่เซเลปเชียร)์” “ผูเ้ขียน” ประเมินว่า  สารเคมีทางการเกษตร ทัง้ปุ๋ ยนํา้และ

ยาฆ่าแมลง ยากาํจดัวชัพืช  (สารท่ีเป็นอนัตรายต่อผูใ้ช ้  ผูบ้ริโภค และส่ิงแวดลอ้ม ) ท่ีใชใ้นการดแูลจัดการ

ในรูปแบบปฏิทิน 6-2-4  นัน้ ชาวสวนมีการฉีดพ่น เฉล่ียประมาณ  10-15 วนัต่อครัง้   (ในช่วงติดผล 2 เดือน

สดุทา้ย เห็นเงินลา้นหลายกิโล รออยู่ขา้งหนา้ ประจวบกบัเขา้ช่วงฝน ความชืน้สงู โรคแมลงศตัรูพืชมาก จะ

พ่นสารทกุ 5-7 วนั ) ดงันัน้ในรอบปี ชาวสวนจะฉีดพ่นสารและใส่ปุ๋ ยเคมีไม่นอ้ยกว่า ปีละ 40-50 ครัง้  หรือ

กล่าวไดว้่า แทบทุกสัปดาห ์ ดังนั้น เจา้ของสวนทุเรียน “ทุนหนา” จึงตอ้งใชแ้รงงานรบัจา้งโดยส่วนใหญ่ 

(ชาวสวนไม่ทาํเอง เพราะกลัวอันตราย และแรงงานไม่เพียงพอ) โดยอัตราการว่าจา้งแรงงาน ประมาณ 2 

คน ต่อทุเรียน 80-100 ตน้ หรือประมาณ 4-5 ไร่ ต่อ 2 คน ซึ่งตอ้งอยู่ประจาํสวนตลอดเวลา หากตอ้งการ

ความสาํเร็จแบบ “สั่งได้” 

      “ลง้” และผูส่้งออกหลายรายใหข้อ้มูลว่า “จีนและประเทศนาํเขา้ปลายทาง ออกมาตรการคุมสารพิษ

และสุ่มตรวจสารตกค้างทั้งในเปลือก ในเนื้อ อย่างเข้มข้นมากขึน้  หากชาวสวนและผู้ประกอบการ 
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ผูเ้กี่ยวขอ้ง ยงัไม่ตระหนกั จะเกิดผลกระทบอย่างรุนแรงในอนาคตอันใกลนี้ ้   และ “สนธิรัตน์ สนจิรวงศ”์ 

เสนอว่า ทุเรียนไทย ควรทาํ “แบรนดไ์ทยทุเรียนคุณภาพ เพื่อสุขภาพและสิ่งแวดล้อม มุ่งตลาดบน

ในประเทศปลายทาง ” เพ่ือหนีจากตลาดทเุรียนท่ีมีการแข่งขนัรุนแรงจากแหล่งผลิตใหม่รอบประเทศไทย 

ในอนาคตทเุรียนไทยจะไม่สบายแบบเดิมอีกต่อไป 

       แนวทางการเหมาสวนแบบควํ่าหนามล่วงหนา้ ก่อนเก็บเกี่ยว 30 วันขึน้ไป และมีขอ้ตกลงในการ “คุม

การใชส้ารเคมี ผูเ้หมาระบุชนิดสารและกาํหนดการใชแ้บบเขม้งวด  หลังทาํสัญญารบัมดัจาํแลว้”  เป็นอีก

มาตรการหน่ึงท่ีควรพัฒนาระบบการซือ้ขายทุเรียนไทย เพ่ือการตลาดท่ียั่งยืนและสรา้ง “ความเหนือกว่า”

คู่แข่ง 

    6.การซือ้ขายแบบเหมาสวนควํ่าหนาม   (เหมาสวนล่วงหน้าก่อนเก็บเก่ียว) ราคาเดียวกันทุก

ลูก  ( AB  C D ตกไซ้ต ์ ยกเว้นลูกเสีย ไส้ซึมเปียก  ราดํา หนอนใต้เปลือก  ( ผลเสียจะตกลงราคา

ตามสภาพ)   เป็นวิธีการซือ้ขายทเุรียนท่ีกาํลงัมาแรง  วงการทเุรียนกล่าวกนัว่า “ การนั่งรอรบัซือ้ทเุรียนอยู่

ที่ลง้  จอดรถรอรบัซือ้ริมทาง ไม่ลงหาสวนล่วงหนา้ โอกาสไดข้องนอ้ย” ลง้ส่วนใหญ่ ทัง้แบบส่งออกเอง  

และรบัจา้งทนุต่างชาติผลิต  ใชว้ิธีลงหาชาวสวน ตกลงเหมาสวน  และ “มดัจาํ” ( รอ้ยละ 10-20 ของราคา

แบบควํ่าหนามทัง้สวน ( ราคาเดียวกันทุกผล)  โดยในสัญญาจะระบุเง่ือนไขท่ีเห็นชอบร่วมกนั  เช่น เมื่อผู้

เหมาสวนเขา้ตัดครัง้แรก (มีดแรก ) และทุกรอบการเขา้ตัด จะจ่ายเงินสดตามนํา้หนักท่ีชั่งไดทุ้กครัง้ ส่วน

เงินมัดจาํ จะนาํไปหักออกในรอบการตัดครัง้สุดทา้ย โดยผลเสีย ( ไสซ้ึม เปียก ราดาํ  หนอน) จะใหร้าคา

ตามตกลงหรือราคาตลาด เช่น กิโลกรมัละ 60-70 บาท  หรือ ชาวสวนไม่ขายก็ได ้ อย่างไรก็ตาม  ชาวสวน

และลง้ใหข้อ้สงัเกต หลายประการในการเหมาสวนแบบควํ่าหนาม  ดงันี ้ 

        1.) ชาวสวนบางรายรบัมัดจาํจากผูเ้หมาหลายราย เมือ่รายใหม่มาใหร้าคาท่ีสงูกว่ารายเดิมท่ีจ่ายมัด

จาํไวแ้ลว้  ก็มีการคืนมดัจาํรายเก่า ซึ่งเป็นการผิดสญัญา เกิดคดีความฟ้องรอ้งกนั 

       2.) นายหนา้ (ไม่ใช่ผูซ้ือ้จริง ) เป็นผูจ้ดัการการเงินแทนชาวสวนและผูซ้ือ้ตวัจริง ( ทนุต่างชาติ)  โดยทุน

ต่างชาติจ่ายแค่วงเงินมดัจาํ (รอ้ยละ 10-20 ) เท่านัน้ ส่วนท่ีเหลือนายหนา้คนไทยหรือคนในพืน้ท่ีท่ีชาวสวน

รูจ้ักเชื่อใจกัน  ไม่สามารถ “กุมสภาพ”ได ้เมื่อทุเรียนราคาตกตํ่า นายทุนอาจปล่อยใหช้าวสวน “ริบมัดจาํ” 

หากผูเ้หมาสวนแจง้ชา้ ทเุรียนถึงระยะตัดแลว้ ( ความแก่ รอ้ยละ 80 )  แต่ยงัไม่เขา้ตดั ทเุรียนก็จะเสียหาย 

ชาวสวนจะเสียหายมาก ความเสียหายไม่คุม้กบัการริบมดัจาํรอ้ยละ 10 

    3.) เจา้ของสวนตัวจริงตรงกับเอกสารสิทธิท่ีดินสวนทุเรียนหรือไม่ ? หากนายหนา้คนหาสวน ตรวจสอบ

ไม่ชัดเจนพอ อาจเกิดกรณีคนรับเงินมัดจาํ กับ คนลงนามในสัญญา กับเจ้าของสวนตัวจริง ไม่ใช่คน
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เดียวกัน  หรือเกิดกรณีพิพาทกันเองของฝ่ายเจา้ของชาวสวน (มูลค่าทุเรียนหลายลา้นบาท)  จะส่งผลต่อ

ผูร้บัเหมา และการเขา้ตดัทเุรียนตามรอบเวลาท่ีตกลงกนั เสียหายกนัทัง้สองฝ่าย เกิดคดีความ 

   4.) ทีมตัดทุเรียนของผูร้บัเหมา เขา้ตัดไม่ทันตามเวลาท่ีระยะทุเรียนพรอ้มตัดแลว้ เน่ืองจากสวนท่ีเหมา

อาจมีมากเกินไป ทีมตัดรบังานลน้มือ จัดเวลาไม่ทัน   หรือราคาทุเรียนตก พยายามยืดเวลาการตัด   หรือ

นายทุนต่างชาติ เบือ้งหลังหมุนเงินไม่ทัน งวดเงินจ่ายมาให้ล้งและทีมตัดช้า  เข้าตัดไม่ได้ เพราะต้อง

จ่ายเงินสดทุกครั้งท่ีเข้าตัด  และหมุนเงินไม่ทัน  ตลาดปลายทางขายออกช้า  ขาดเงินทุนสาํรอง  หรือ

นายทุนต่างชาติเบือ้งหลัง ไม่ใช่ผูค้า้ทุเรียน “ตัวจริง” (ทาํการคา้แบบผีตองเหลือง) ชาวสวน และนายหนา้

ฝ่ายไทย ไม่สามารถตรวจสอบความเป็น “ตวัจริง” หรือ “ผูป้ระกอบการหนา้ใหม่ในวงการ  ทนุไม่ใหญ่พอ ท่ี

จะจ่ายค่าทเุรียนทัง้แปลงได ้(และมีการเหมาหลายแปลง เช่น มลูค่าสวนละ 5 ลา้น เหมา 10 สวนมลูค่า 50 

ลา้น  แต่มีเงินหมนุเวียนจริง ราว 10 ลา้นบาท  เพ่ือการมดัจาํ และการจ่ายสดในแต่ละมีด)  หากเกิดวิกฤติ 

ดา้นการตลาดและราคา ชาวสวนทเุรียนคู่สญัญา ก็จะเสียหายอย่างหนกั 

     5.) ชาวสวนส่วนใหญ่  ยอมรบัวิธีการซือ้ ขายในขณะนี ้คือ เมื่อรบัมดัจาํรอ้ยละ 10 แลว้  ทาํสญัญาและ

รอผูเ้หมาสวนมาตดั  เมื่อตดัแลว้ชั่งนํา้หนกั ผูเ้หมาตอ้งจ่ายเงินสด ก่อนรถออกจากสวน  หากไม่จ่ายเงินสด 

ก่อน ชาวสวนจะ “ไม่ไหร้ถบรรทุกทุเรียนออกจากสวน” วิธีนี ้ ยอมรบักันว่า “ดีท่ีสุด และเห็นชอบกันมาก

ท่ีสดุ” ในขณะนี ้ เพราะยงัไม่พบวิธีท่ีดีกว่า 

      6,) สาํหรบัลง้และผูแ้ทนนกัลงทุนต่างชาติ  ส่วนใหญ่ชอบการ”ตั้งหลักรอรับซือ้อยู่กับล้ง” สามารถ

ประเมินเกรดทเุรียนไดแ้ม่นยาํ และใหร้าคาไดต้ามเกรด  มากกว่าการลงสวนไปเหมาควํ่าหนาม  เพราะการ

ซือ้เหมาสวนแบบราคาเดียวกนัทกุไซตท์กุผลทกุคณุภาพ ( ยกเวน้ลกูเสีย) แบบควํ่าหนามนัน้  หากสวนไหน

ประเมินพลาด  มีอตัราเปอรเ์ซ็นต ์คณุภาพเกรด AB  นอ้ย  ไนถึงรอ้ยละ 50-60 โอกาสขาดทนุสงู  การลงดู

พืน้ท่ีเหมาสวนร่วมกันประเมินแปลง ปริมาณ คุณภาพทุเรียน พรอ้มกันทัง้ผูแ้ทนนกัลงทุนต่างชาติ  ลง้รบั

บรรจ ุ และ ทีมตดั ซึ่งจะลดความเส่ียงของการประเมินเกรดคณุภาพทเุรียน ก่อนตดัสินใจซือ้ ทาํไดย้าก  ทาํ

ใหผู้ซ้ือ้หลายรายลังเลไม่กลา้สูร้าคา  โดยเฉพาะทุเรียนทวาย   ลง้ส่วนใหญ่จึงรอซือ้ทุเรียนในฤดูมากกว่า  

ทุเรียนในฤดูเป็น”ตลาดเป็นของผู้ซือ้”  ทุเรียนทวายนอกฤดู เป็น “ตลาดของผู้ขาย (ชาวสวนต่อรองได้

มากกว่า)” 

      7.บทบาทของส่วนราชการในวงการทุเรียน   ส่วนราชการใชม้าตรการ หลายดา้นในการบริหาร

จัดการทุเรียน  ไดแ้ก่ การออกระเบียบใหส้วนทุเรียนทาํใบรบัรองแปลง GAP ทุกแปลง  การทาํมาตรฐาน

ระดับใหส้อดรบัการส่งออก  การกาํหนดการใชสิ้ทธิใบ GAP ต่อพืน้ท่ีสวนกี่ไร่ กี่ตัน   การประกาศวันตัด



6 
 

ทเุรียนในฤดทูกุจงัหวดั เพ่ือป้องกนัทเุรียนอ่อน  การลงตรวจ “ลง้”ทเุรียน และสุ่มตวัอย่าง ตรวจนํา้หนกัแหง้ 

( สงูกว่า 32 % ) เพ่ือป้องกนัปัญหาทเุรียนอ่อน การส่งเสริมจดัตัง้ทเุรียนแปลงใหญ่  การควบคมุกาํกบั “ลง้” 

หรือ โรงคัดบรรจุทุเรียนใหไ้ดต้ามมาตรฐานท่ีประเทศปลายทางกาํหนด   การส่งเสริมการแปรรูปทุเรียน

หมอนทอง เพ่ือสรา้งผลิตภณัฑใ์หม่ของวงการทุเรียน (ทเุรียนหมอนทองส่งออกผลสดรอ้ยละ 80 บริโภคใน

ประเทศรอ้ยละ 15 และแปรรูปรอ้ยละ 5 )  และการสรา้งทุเรียนอัตลักษณ ์GI-ส่ิงบ่งชีท้างภูมิศาสตร ์ ใน

หลายพืน้ท่ีของประเทศไทย 

         ข้อเสนอ :  บทบาทของกฎหมายการดูแลผลประโยชนข์องคู่สัญญาหรือ เอสโควร-์ Escrow 

ในวงการทุเรียน  : จาก 7 ขอ้คน้พบเบือ้งตน้   บ.SE ปากพนัง และทีมงาน DST เสนอว่า กระบวนการ

ผลิตทุเรียนใหไ้ด ้คุณภาพ มาตรฐาน  วิทยาการหลังการเก็บเกี่ยว ( Post Harvest )  หรือในกระบวนการ 

“ตน้นํา้” และ  การแปรรูปในกระบวนการ “ “กลางนํา้” นัน้  เป็นระบบงานท่ีสามารถพัฒนาไดด้ว้ยชาวสวน

ท่ีเป็นมืออาชีพ และผูป้ระกอบการอตุสาหกรรมท่ีสามารถประยกุตใ์ชเ้ทคโนโลยีและนวตกรรมไดไ้ม่ยากใน

ยุคสมับนี ้ แต่ปัญหาท่ี “ยากและทา้ทาย”ในการบริหารจัดการทุเรียนอย่างยั่งยืน คือ งาน “ปลายนํา้” หรือ

การตลาด การขาย และราคา 

      จาก 7 ขอ้คน้พบ ขา้งตน้  ขอ้ท่ี 6  คือ การเหมาสวนแบบควํ่าหนาม    และการดูแลผลประโยชนข์อง

คู่สัญญา  ในการเหมาสวนแบบควํ่าหนาม  ซึ่งเป็นกระดุมเม็ดแรกของระบบงานบริหารจัดการการตลาด  

โดยในช่วง 4 เดือน ( ในปฏิทิน 6-2-4 ท่ีชาวสวนดาํเนินการมาครบถว้นสมบูรณแ์ลว้  )  การจัดการตลาด

แบบล่วงหนา้ ก่อนเก็บเกี่ยวราว 10-30 วัน หรือการใหเ้หมาสวนแบบควํ่าหนาม  ท่ียังมี “จุดเจ็บ “( Pain 

Point ) ของทัง้ฝ่ายชาวสวนและฝ่ายผูซ้ือ้ (ทุนจีน)  นั้น สามารถออบแบบวางแผนบริหารจัดการได ้ดว้ย

ข้อเสนอของ บ.SE ปากพนัง ร่วมกับ พอช. ทีม DST และสํานักงานเศรษฐกิจการคลัง ( สศค.) 

กระทรวงการคลงั  ดงัต่อไปนี ้
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